CLASSE
EXPORT

le facilitateur du commerce international

Une expertise pratique
au service des exportateurs

Classe Export est reconnu pour son savoir-faire en
matiere d'aide au développement international et
son écoute active des besoins des entreprises.

En travaillant a rassembler, croiser, analyser

les informations, en facilitant les contacts utiles,
Classe Export apporte un éclairage pratique,
utilisable par tous ceux qui se positionnent sur
les marchés étrangers et cherchent a établir des
relations d’affaires durables.

Un réseau mondial
d’experts de qualité

Pour répondre aux besoins multiples exprimés au
quotidien par ses entreprises clientes

et leur garantir une vaste couverture
d’informations

et de solutions, Classe Export s.a.

a rassemblé autour de sa propre équipe de
spécialistes et de correspondants a I'étranger,
un réseau de partenaires et prestataires publics
et privés, chacun spécialiste d’une technique
de commerce international ou d’une zone
géographique.

Une offre innovante
de services complémentaires

En 15 ans de fonctionnement, Classe Export

n'a cessé d'affiner ses produits, en se servant de
la parfaite complémentarité de son support papier,
de son site web avec assistance permanente et de
sa formule, unique en France, de salons d’affaires
organisés en rendez-vous préparés a I'avance.

avec CLASSEEXPORTs.a.

Gagnez en efficacité et en parts de marché en vous appuyant sur la réactivité d’une Pme indépendante,
proche des tissus économiques régionaux, forte d’un réseau mondial de spécialistes opérationnels.

[ Le Magazine Classe Export

ler mensuel frangais du commerce international

> Des cahiers techniques : moyens de paiements, transport,
logistique, assurance-crédit...

> Des rubriques ressources humaines : formation, mobilité
internationale...

> Des dossiers pratiques pour aborder les marchés des pays
étrangers.

> Des éclairages par pays et par secteurs.

> Des pages “témoignages” : les histoires de ceux qui se
positionnent a I'international.

+ Les Guides pratiques, nos hors-série exclusifs

> Le Vade-mecum de I'international.

> Les guides : des risques, des Incoterms, des compétences privées a I'international, du fret,
> Les guides pays articulés a partir d’interviews d’entreprises : Chine, Etats-Unis.

> La série des cahiers de la Mobilité Internationale.

[] Les salons Classe Export

La référence en matiére de commerce international
> Ce systeme unique de rencontres en rendez-vous
qualifiés par avance favorise les contacts pertinents,
fait gagner du temps et de I"énergie aux exportateurs.
En fournissant le maximum d’informations utiles dans
un minimum de temps, ces rencontres leur permettent
de mieux aménager leur stratégie et donnent une
international. Ces salons connaissent un succes croissant.
Ce sont des opérations de proximité volontairement
menées dans les régions de France, en coopération
avec I'ensemble du tissu économique régional.

[J La Boite & Outils du Commerce International
Cette interface sur internet met a disposition

> Une base documentaire structurée d’informations régulierement
mises a jour sur les techniques du commerce international

et les marchés étrangers.

> Un ensemble de services et d’outils pratiques indispensables :
au quotidien. i
> ["acces exclusif au réseau mondial de partenaires.

> Un service en ligne de réponses documentées aux questions des entreprises

qui travaillent a Iinternational.

Kechnirues

au (ONET(E Les Formations au commerce international

INKErNDTO NN Des modules, s_u.r-mesure qui répondent. exclusivement a la
T demande spécifique de chaque entreprise :
Travarller > Des ateliers sur les techniques du commerce international, pour
oVeC... gagner en compétitivité.
> > Des modules de sensibilisation interculturelle, pour identifier les
différences et mieux négocier.
> Avec des formateurs tous acteurs de I'international au quotidien.
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